
New Harmony 

Die FROHN-Gruppe mit Hauptsitz in Altena sowie weiteren Standorten in den USA, 
Brasilien, China und Mexiko ist seit mehr als 50 Jahren als serviceorientierter Hersteller 
von Strahlmitteln und Zubehör zur Kontrolle des Strahlprozesses erfolgreich auf dem 
Weltmarkt tätig. Zugehörig zur Sinto-Gruppe lautet das Motto „Service inclusive“ – 
daher fertigen unsere Mitarbeiter*innen nicht nur hochwertige Produkte, sondern 
beraten und unterstützen während der gesamten Wertschöpfungskette. 

Zum Ausbau unseres Geschäftsfelds suchen wir ab sofort in Vollzeit eine*n 

New Solutions 

Vertriebs- & Product Manager (m/w/d) 

Wobei Sie uns unterstützen 

 

• Sie betreuen technisch und kaufmännisch unsere Stammkunden 

• Für Geschäftspotenziale und neue Trends haben Sie ein gutes Gespür und 

beobachten die Bedarfsentwicklung unserer Kunden und des Marktes 

• „Service inclusive“: vom Interessenten bis hin zum Kunden sind Sie 

Ansprechpartner*in. So pflegen und erweitern Sie neue und alte partnerschaftliche 

Beziehungen. 

• Produkte, Prozesse, Qualitätsmanagement haben Sie dabei stets im Blick 

• Weitere Aufgaben sind das Beanstandungs- und Forderungsmanagement sowie die 

Erstellung von Forecasts und Budgetverwaltung 

 
Was Sie erwartet:   
 

• Eine anspruchsvolle, abwechslungsreiche Aufgabe mit einem hohen Grad an 

Gestaltungsspielraum und Eigenverantwortung 

• Intensive Einarbeitung am Standort Altena 

• Mobiler Arbeitsplatz (Zuhause, wohnortsnah, oder auf Reisen) 
 

Ihr Profil:   

 

• Hohe Eigenmotivation, Überzeugungskraft und Diplomatie in Verhandlungen  

• Große Kommunikationsfreude und sympathisches Auftreten  

• Stärke im analytischen Denken und strategischen Planen 

• Technisches Studium oder Ausbildung zum Techniker*in / Meister sowie Affinität zu 

Kalkulationen und Prozessen im Vertriebszusammenhang 

• Rund 5 Jahre Vertriebs-Erfahrung im Bereich erklärungsbedürftiger Produkte, 

vorzugsweise in der metallverarbeitenden Industrie oder im Automotive-Sektor 

• Reisebereitschaft (bis zu ca. 60%)  innerhalb des definierten Vertriebsgebiets  

 

Always chosen by customers. Your choice as well! 

Sie haben Interesse an der Stelle? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen 

an bewerbung@frohn.com 

www.frohn.com 


